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VAI-TRA TEAM Valtras kundtidning 2/2020

VALKOMMEN TILL VALTRA TEAM

et k&nns roligt att &ntligen kunna
n presentera en nyutgava av var
svenska kundtidning.

Valtra ar Nordens enda traktortillver-
kare och vi vill erbjuda vara kunder den
béasta traktorupplevelsen, i det ingar dven
den tidning som du nu laser. Tidningen
kommer ut i tva digitala utgavor om aret,
under var och host och hér ger vi vara
kunder en spannande inblick i Valtras
varld. Vi skriver kundreportage, presen-
terar de senaste tekniknyheterna, skriver
historiska tillbakablickar och siar om vad
som véntar i framtiden.

| Valtra Team kommer du att fa rad och
tips, samt en inblick i det breda utbud
som Valtra erbjuder dig. | detta nummer
kan du bland annat I&sa om den nya
G-serien, den forsta femte generationens
traktor. Den nya traktorn lanserades i
augusti och under ett ndgot annorlunda
ar som 2020 genomférde vi evenemanget
digitalt. Vi kunde gladjas at att néastan
tusen personer runt om i Sverige anmalde
sig for att folja lanseringen av G-serien
som ocksa &r startskottet pa den nya
generationens traktorer.

Nu passar vi pa att 6nska er en god
avslutning pa aret och vi ser fram emot
2021, da Valtra fyller 70 ar och vi raknar
med att fira fodelsearet med ett virtuellt
event under det forsta kvartalet.

Trevlig l&sning dnskar

Alexander Léwenberg

FORSALJNINGSCHEF VALTRA
SVERIGE & DANMARK
AGCO
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SmartTouch Extend |

26.10.2018 e o€

= 9-tums fargskdrm med touch-funktion

=> Vilj en andra skirm i traktorer utrustade med SmartTouch

=> Enda display i N- och T-seriens HiTech- och Active-traktorer samt G-seriens Active
=> Tal kyla, virme, skakningar och tuffa forhallanden

Tva skdrmar
for en annu battre
forarmiljo

SmartTouch Extend ger alla traktorer utrustade med : En tredje kategori forare vill exempelvis att ISOBUS-

SmartTouch maojligheten att visa exempelvis dina redskap och Valtra Guide hela tiden syns pa var sin

ISOBUS-redskap pé en skdarm och Valtras Guide bildskarm.

med autostyrning p& en annan. : SmartTouch Extend finns som tillval till G-seriens
Via SmartTouch Extend kan Valtra Guide anvan- Versu-modeller och N- och T-seriens Versu och

das i G- N- och T-seriens HiTech och Active modeller Direct-modeller, samt S-modellerna. Det gar att

som inte har SmartTouch-armstodet som standard. : bestélla den nya Extend-skarmen direkt, men det
Det finns férare som helst vill ha en bildskarm gar aven att montera den i efterhand. Det galler for

som kan delas i fyra mindre bildrutor och som kan : G- N- och T-serien. Till S-serien gar det enbart

modifieras genom att svepa fingret pa skarmen. att bestélla den nya Extend-skdrmen i samband med

Andra vill anvdnda funktionerna ISOBUS, Aux, dar i en fabriksbestallning. ®

redskapet kan styras med traktorns egna program-

merbara reglage, som joystick eller minnesknappar. www.valtra.se/produkter/valtra-smart-touch
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VALTRA FORNYAR UTSEENDET

| samband med att vi lanserade den
femte generationens G-serie presente-
rade vi ocksé ett nytt utseende for vart

varumarke.

Aven om flera saker, s& som logotypen
och slogan ”Your working Machine” blir
kvar ar det andra saker som forandras.

— Det nya utseendet ar mer flexibelt
och passar valdigt bra digitalt, forklarar
Pamela Engels, chef fér kommunikation
och marknadsforing.

— Det formedlar ocksa Valtras egen-
skaper véldigt tydligt "Skraddarsydda,
hallbara och enkla I6sningar for de tuf-
faste jobben”

Till utseendet féljer det nya varu-
market det tydliga och skandinaviska
uttrycket. Ett smakprov ser du p& om-
slaget av den hér tidningen.

Valtra vill erbjuda sina kunder branschens bésta traktorupplevelse. Det handlar
inte enbart om traktorn, utan ocksa om tjanster knutna till den.

AGRIROUTER KOPPLAR
SAMMAN LANTBRUK OCH

as as
NY STRATEGI FOR DEN BASTA | i.ioore.
Valtra finns med i den molntjanst som
flera av lantbruksbranschens aktdrer
TRA HTu Ru PPLE“E LSEN erbjuder. Agrirouter ar ett oberoende

granssnitt dit lantbrukare och trakto-

altras nya vision ar att erbjuda kunden den basta traktor- rer kan skicka informatiop som sedan
upplevelsen. Lantbrukarna behéver 6ka spérbarheten, entre- kan delas med e?(empelws Iantl')'ru—
prendrerna vill optimera anvandningen av sina traktorer och kets andra maskiner, entreprendrer,

livsmedelsindustrin eller med de som
gor upp odlingsplaner.

Via Agrirouter kan lantbrukaren an-
vanda exempelvis det anvéandarvéanliga
odlingsprogrammet NEXT och dess
modul NEXT Machine Management,
dar det gar att dela information mellan
traktorer och arbetsmaskiner av olika
marken. Det finns ocksd mojligheten
att anvanda Wayline Converter, dar gar
det att omvandla andra kérlinjer som

traktorerna utrustas for olika slags arbeten.

Alla har olika behov och de méts med nya typer av tjanster.

— Allt utgar fran kundens behov och vi arbetar tillsammans med
vara samarbetspartner for att uppfylla dessa véldigt varierande
behov. Tack vare var tjanst, Unlimited, ar vi marknadsledande nar
det géller skrdddarsydda traktorer. Redan i dag ar en fjardedel av
de traktorer vi séljer unika, berattar strategichef Tommi Malinen.

— Vi vill utéka var kundanpassning ytterligare, exempelvis med
digitala tjanster, precisionsodlingsteknik och finansiering. Allt vart
arbete utgar ifran kundens behov.

Vi bygger den bésta kundupplevelsen efter ett gediget samar- ar skapade av andra automatiska styr-
bete mellan AGCO, underleverantérer samt medarbetare fran system sa att de passar Valtra Guide.
fabriken, produktutveckling, service, reservdelar och inom vart Anslut till Agrirouter gratis via webb-
aterforsaljarnatverk. o sidan www.my-agrirouter.com

Internet: valtra.se

Katja Vuori, Valtra Inc., katja.vuori@agcocorp.com Tommi Pitenius, Markkinointiviestinta Pitenius Oy, tommi@pitenius.fi
Marc de Haan, Mechan Groep, m.de.haan@mechangroep.nl // Izabela Zielinska, AGCO Sp. z 0.0., izabela.zielinska@agcocorp.com //
Alessandra Dalla Via, AGCO ltalia SpA, alessandra.DallaVia@agcocorp.com // Siegfried Aigner, AGCO Austria GmbH, siegfried.aigner@agcocorp.com //
Charlotte Morel, AGCO Distribution SAS, charlotte.morel@agcocorp.com // Christian KeBler, AGCO Deutschland GmbH, christian.kessler@agcocorp.com //
Sarah Howarth, AGCO Limited, sarah.howarth@agcocorp.com // Tor Jon Garberg, Eikmaskin AS, torjon.garberg@agcocorp.com //
Valtra Oy Ab, Valmetinkatu 2, 44200 Suolahti
Juha Puikkonen, INNOverkko Grano Oy Valtra arkiv och resp. artikelforfattare Valtra is a worldwide brand of AGCO
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valtra.se

Lantmannen

Maskin

Ola Ingemansson,
maskinsaéljare i Falkenberg.

VALTRAPA ©

en forsta Valtra G-serien har kommit till Sverige och finns pa anlaggnin-
D gen i Falkenberg, en réd Valtra G115 Active med lastare. Valtra G-serien
har kallats marknadens basta lastartraktor och det finns méanga detaljer
som bidrar till det. Det ar en kompakt och smidig traktor som upplevs stabil
vid arbete med frontlastare. Flera séljare fran andra orter har redan bokat
in besdk for att komma tillsammans med sina kunder och provkdra traktorn.
— Kunderna visar ett stort intresse for nya Valtra G-serien och tanken &r att
vi via Facebook ska erbjuda kunder att komma till anldggningen i Falkenberg
och provkdra den nya traktorn. G-serien kédnns som ett bra alternativ fér de
kunder som idag koér en traktor i 6000-serien eller lilla Valtra N-serien. En
stor fordel med nya Valtra G ar smidigheten och sikten framat vid frontlastar-
arbeten &r helt perfekt. Aven svéangradien &r ett stort plus. Vi ser fram emot
att manga intresserade kunder ska komma och provkéra traktorn, séager
Ola Ingemansson, maskinsaljare i Falkenberg.
Bli Ambassador pa G! Sla till pa en av de forsta traktorerna sé far du
en present fran Valtra mot att du berattar for andra om dina erfarenheter av
Valtra G-serien. Fraga din séljare om ett speciellt erbjudande. ¢

SKOGSCENTER | VARNAMO

i ihop visningsekipagen i den takt de

i sdljs. Jon Rolfsson som var en viktig

i drivkraft i skapandet av Kompetens-

i Center Skog har antagit nya utmaningar
utanfér Lantmannen Maskin och déarfor
ar vi valdigt glada att kunna presentera
i Adam Skovdal som ny produktchef
Skog. Adam bérjar den 7:e december
och kommer narmast fran en tjanst
som Skogsinspektor pd Mellanskog. Vi
hélsar honom varmt vdlkommen och
med hans erfarenhet av skogsbruk sat-
sar vi vidare p& skogssegmentet som
ar valdigt viktigt for bade Valtra och
Lantmannen Maskin.

Center Skog i Varnamo invigdes
av Gunde Svan i september forra
aret och har snabbt blivit en viktig
punkt fér dem som vill investera i
maskiner for skogen. P& verkstaden
i Varnamo hinner man knappt bygga

I antmannen Maskins Kompetens-

Traktor och skogsvagn testas p4 demobanan
utanfér anldaggningen i Vdarnamo.

#
=
e

men ocksa for skogsbruk och entre-

prenad. | samarbete med oss pa
Lantmannen skapar Valtra den bésta trak-
torupplevelsen.

Fran inkop, till service och underhall.
Valtra vill gérna g& utanfor de vanliga
ramarna kring vad en traktor kan anvéndas
till och har levererat traktorer till férsvaret,

till flygplatser, till kommuner och manga
andra. Alla har det gemensamt med lant-
brukare att det &r lika viktigt med en talig
och vél fungerande produkt som val fung-
erande service och reservdelshallning. Dar
kan Lantmannen Maskin bidra med ett
stort servicenatverk och engagerade med-
arbetare.

Med dessa ord vill &ven jag hélsa er val-
komna till var nya kundtidning Valtra Team.
Vi vill ge en inblick i vad som hander i
Valtras varld, bade i och utanfor Sverige.
Ni kommer att f4 ta del av kundreportage
hos svenska lantbrukare, kommunal f6r-
valtning och andra féretag, varvat med ny-
heter fran hela varlden.

Hallbarhetsfragan ligger bade Valtra
och Lantméannen varmt om hjartat. Valtra
var forst ut med att tillata HVO (fossilfri
diesel) for anvandning i traktorerna och alla
traktorer som lamnar fabriken tankas idag
med HVO. Titta garna pa filmen pa Youtube
om Menhammar Gard som kor sina Valtra
pa HVO. Som vi berattat om tidigare testar
vi nu ocksa att kora Valtra-traktorer pa
100% RME. Mer information om de glad-
jande resultaten kommer inom kort.

v altra bygger traktorer for lantbrukare,

Per Wretblad

PRODUKTCHEF VALTRA TRAKTORER,
LANTMANNEN MASKIN

VALTRA




G-serien - Forsta femte generationens traktor

NY MODELLSERIE

| HLASSEN 100-140
HASTHRAFTER

Valtras nya G-serie &@r konstruerad for att vara en universaltraktor for ditt lantbruk.
Den storsta modellen har 145 héastkrafter, 560 Newtonmeter vridmoment med
en boost-effekt som &r tillganglig redan i laga hastigheter vilket gor att du far
nytta av det i falt. Storleken ar kompakt, sikten utmarkt, hydraulikassistenten och
Live-3-funktionen optimerar frontlastararbeten.

TEXT TOMMI PITENIUS FOTON VALTRA ARKIV

ya Valtra G-serien finns i fyra
modeller som técker olika

anvéndningsbehov i klassen

100-140 hastkrafter. Den

har en avancerad redskaps-
lyft och effektiv arbetshydraulik, dar
HiTech erbjuder ett 6ppet mittlage
medan modellerna Active och Versu
har ett stangt lastavkdannande mitt-
lage foér hydrauliken. Till de olika
modellerna finns det utrustning
som passar bade den som anvander
sig av den senaste tekniken inom
precisionsodling, men det finns
ocksa modeller som lampar sig for

6 VALTRATEAM 2/2020

: den som letar efter en mer traditio-
! nell traktor.

Den nya G-serien finns i tre olika
i utrustningsnivéer: Komfortpaket

i med bl.a. extra belysning och fram-
i axel-/hyttfjadring, Teknikpaket med

i som omfattar innehéllet fran s vél
i Komfort och Teknikpaketet samt
: flera funktioner fér precisionsodling.
i P& sedvanligt Valtra-manér har
: kunden dessutom majligheten att
skraddarsy sin traktor.

Det finns mojlighet att valja mel-

i och tva nya farger, metallic grén och
metallic brons. Nar kunden bestéller
sin unika traktor finns givetvis majlig-
i heten att bestélla 6vrig specialutrust-
i ning fér skog och vég direkt frén

! Valtra Unlimited.

. autostyrning samt Teknikpaket Plus :

: Modern, stor och

i bekvam hytt

i G-serien har en modern och rymlig

i hytt med 5.7 m? glas, inklusive 0.35 m?2
panoramaglastak. Sikten fran hytten
ar utmarkt tack vare den sluttande

: i motorhuven. Hyttfjadring forbattrar

! lan ett brett sortiment av frontlastare

komforten ytterligare tillsammans



G-serien ar Valtras forsta femte
generationens traktor, vilket
betecknas med att modell-
beteckning slutar med siffran 5,

VALTRATEAM 7
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med eluppvarmda backspeglar,
luftkonditionering, golvflakt med
extra vdrme och USB-uttag tillsam-
mans med extra eluttag.

| G-seriens alla modeller finns
Valtras traditionella armstéd och i
Versu-modellerna finns det prisbe-
I6nta och hyllade SmartTouch-arm-
stédet som &r utrustat med 9-tums
pekskarm. | samtliga modeller ut-
rustade med SmartTouch finns alla
egenskaper som kravs for preci-
sionsodling tillgdngliga, precis som
fér N- och T-seriens traktorer.

Active modellerna kan utrustas
med en fristdende pekskarm vilket
6ppnar fér méjligheten att anvédnda
Valtra Guide Autostyrning aven pa
dessa.

Lantbruk, skog

eller entreprenad?

G-serien har tagits fram for att vara
den idealiska traktorn for frontlastar-
arbeten. Den erbjuder fantastisk
sikt, bra viktférdelning och med an-
fastning for frontlastare integrerad
i chassit, hydraulikassistent som
automatiskt 6kar motorvarvtalet,
och Live3 som méjliggdr samtidig
anvandning av upp till tre olika
frontlastarfunktioner. Frontlastaren

Go. Look. Drive.

Den nya G-serien dr anvandarvanlig. Det dr enkelt att ta sig in i den rymliga hytten och de
lattanvanda reglagen ar ergonomiskt placerade.

har alltid elektrisk styrning via inte-
grerad joystick i armstddet.

Tack vare AutoTraction behdver

man inte anvdnda kopplingspedalen
i samband med frontlastararbeten.

Forutom uppgifter inom lantbru-

ket &r G-serien &ven passande for

: skogen - liksom Valtras traktorer

: alltid varit. Fér skogsarbete kan

i G-serien utrustas med smala stink-

skarmar, bransletank i stal, poly-
karbonatglas, skogsdéack, vridbar
i forarstol och takbage.

Det breda utbudet av utrust-

{ ning gor att G-serien ocksa passar
utmarkt foér entreprenad, som kom-
: munalt underhallsarbete och vag-
: skotsel. Det gar exempelvis att ut-
: rusta traktorn med en frontlyft som

lyfter tre ton samt ett front-PTO.

G-seriens traktor vager 5140 kilo. Lag vikt, kompakt storlek och smidighet ar en fordel i ménga arbeten i lantbruket. Den storsta total-

vikten ar 9500 kilo.
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Till den nya G-serien kan man som tillval fa uttag for tryckluft vid stegen till hytten. Praktisk

S -Tr =k =

for renblasning eller om man behover justera luftrycket i dacken.

Brett spektrum

G-serien har en 24F+24R véxelldda
med fyra grupper och sex snabb-
vaxlar. Vaxlingarna mellan B- och

enklare att anvanda traktorn, sar-
skilt vid transport. Pa traditionellt
Valtra-séatt &r parkeringsbromsen
integrerad med fram-backspaken

transmissionsinstallningarna. Den
langsammaste arbetshastigheten

grénsaksodlare.

Som tillaggsutrustning finns det
bland annat en krypvéaxel som sénker
hastigheten ner till 120 meter i tim-
men, pa stora varv, samt en assis-
terande starthjélp fér start i en brant
backe. HiTech-modellerna har dppet
hydraulsystem, som levererar 100

© 30 kN framtill. Framre kraftuttag finns
i ocksa. Drivhjulsberoende kraftuttag
finns bak tillsammans med ytterligare
tva kraftuttagsvarvtal. '
C-grupp och mellan C- och D-grupp :
sker automatiskt, vilket gor det annu
i Den nya G-serien drivs av pélitliga
i 4-cylindriga 4,4-liters AGCO Power- :
motorer. Motorns kompakta storlek
i mojliggér en mycket 1&g front som
och féraren kan ocksa programmera :
: steg 5 utsldppskrav utan recirkula-
{ tion av avgaserna.

med krypvéxel &r 120 meter per tim-
me, vilket &r idealiskt for till exempel
i kor pa véxel B5 eller hogre. Valtras
: traditionella Sigma Power &r ocksé
 tillgangligt for kraftuttaget.

Kompakt och palitlig

ger utmarkt sikt. Motorn uppfyller

redan vid laga hastigheter nér du

G125 Eco ar den bransleeffektiva

i EcoPower-modellen som later fora-
¢ ren valja Power eller Eco-lage, vilket

Tekniska data

sénker motorvarvtalet samtidigt som
man 6kar vridmomentet upp till 555
Nm. Valtras EcoPower-modeller
sparar miljén, pengar och &ven din
horsel tack vare en lagre ljudniva.

Betydligt mer d@n en traktor
Det ar enkelt att bade inforskaffa och
underhalla traktorerna fran Valtra
G-serien, sedan G-serien lanserades
i slutet av augusti har den varit till-
ganglig pa marknaden och serie-
produktionen har redan startat. Kun-
derna har sjélva méjligheten att be-
stélla sin finsktillverkade G-serie
med skraddarsydd utrustning fran
Unlimited Studio pé fabriken. Dar
finns ett stort utbud av extrautrust-
ning och kunden véljer sjalv vilken
utrustning som behdvs, allt efter de
behov som finns.

Valtra erbjuder ocksa hjalp med

: olika alternativ fér finansiering samt
: med kontakt till den lokala aterfor-

séljaren for att underlatta for ett in-

i byte av den nuvarande traktorn.

Valtra erbjuder sina tjanster under

hela traktorns livslangd, tack vare
: tjanster som Connect far du som

véljer Valtra tillgang till ett team av

specialister vilket gér det enkelt for
i dig att &ga en Valtra. Med hjélp av
: telemetrilésningen Valtra Connect
i spelas traktoraktiviteten och GPS-
i positionen in, den visar historik och
Samtliga modeller erbjuder boost

position i realtid p& din mobila enhet

och du kan f& atkomst till data nar

i som helst — och var som helst. Tack

¢ vare Valtra Connect kan du och din

i samarbetspartner p& Valtra férutse

i dina behov for underhall och reagera
shabbt om det &r nadgot problem.

Later det smidigt? Det ar Valtra. ¢

liter per minut. Detta medan Active-

och Versu-modellerna har lastavkan- Model Effekt (hk/kW) Extraeffekt (hk/kW) Vrid Nm (std/boost)
nande hydraulik som ger 110 liter per G105 105/78 110/82 440/470
minut. HiTech- och Activemodellerna G115 115/85 120/90 460/510
erbjuder tre hydraulventiler baktl”, G125e* 125/93 130/97 520/540
samt en on/off ventil. I Versu finns G135 135/100 145/107 550/560
mojligheten till fyra ventiler, samt : = — : -

en on/off ventil. Minsta lyftkraft bak Alla modeller finns att fa med transmissionerna HiTech, Active eller Versu.
ar 50 kN Over hela lyftomrédet och *eco-lage: 115/85 125/93 518/555
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Mikael Palm &r inte bara lantbrukare, han ar ocksa utbildad
konditor och delagare till ett av Skdnes mest populéra caféer.
Han vet hur viktigt det ar att ravarorna haller en hég kvalité
och darfoér har han valt att kdpa sina traktorer fran Valtra.

as
VALJER VALTRA

FOR ATT SAKRA KVALITEN

Mjélkbonden Mikael Palm behdver en traktor som har hég komfort, klarar av
att utféra manga olika sysslor och &r anvandarvanlig. Dessutom vill han
ha en servicetekniker som hjalper honom direkt nar det uppstar ett problem.
De kraven uppfyller Valtra.

- Jag staller héga krav pa mina maskiner. De ska kunna utféra arbetet sa
att jag kan garantera att mina produkter i sin tur haller hdgsta kvalitét och
det kan jag. Valtra erbjuder mig det som jag behdver, séger han.

TEXT OCH FOTON HYBRID STATE
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ikael Palm blickar ut dver
de stora félten och betes-
hagarna som omger hans
gérd i s6dra Skane. Han &r
uppvuxen pa garden, men
valde forst en annan vag. Istallet for
att folja sina foraldrars fotspar och
bli lantbrukare valde han att utbilda
sig till bagare och konditor, men
efter flera &r inom den branschen

| dag ar han i férsta hand mj6lk-
bonde, men han odlar &ven kravpro-
dukter som han bland annat levere-
rar till ett av de mest populdra och
omskrivna caféerna pa Osterlen.

— Eftersom jag har arbetat som
konditor vet jag hur oerhdrt viktigt
det ar att rdvarorna héller en hog
kvalité. Jag har nytta av mina kun-
skaper som bagare och fér att kun-
na leverera pa den niva som kravs
maste jag inte bara ha egna maski-

av det arbete som krévs av dem.
Det gor mina traktorer fran Valtra.

”Valtra erbjuder mig

allt jag behover”

Han har i dag 290 mjélkkor och le-
vererar mellan 8000 och 9000 liter

mjolk varje dag, det ger ungefar

10 500 kg mjolk per ko och ar. Han
har runt 400 hektar odlad mark och

"Valtra erbjuder mig
allt jag behover."

: 100 hektar betesmark pa sin gard
i och producerar huvudsakligen foder
© till djuren. Lagg dar till en mindre
odling av vete, som mals till mjol.
atervande han ar 2010 till sina rétter.

— Nar jag letar efter en ny traktor

: tittar jag pa funktion, prestanda

i och pé att traktorn &r ekonomiskt

i forsvarbar. Dessutom vill jag ha en

: bra kontakt som kan ge mig service
om nagonting, motférmodan, inte

i skulle fungera. Valtra kunde erbjuda '
i mig allt det som jag behdéver, sager
i Mikael Palm.

— Ar det ndgot problem ringer

jag ett samtal till Lantm&nnen

Maskin i Tomelilla. Dar far jag hjalp
i direkt och nar jag behévt en ersétt-
ner utan ocksa maskiner som klarar :

ningstraktor har den varit pa plats

: inom ett par timmar. Det &r oerhort
i vardefullt for mig.

Anvinder traktorn till allt

i Han uppskattar dven anvéndarvan-
: ligheten och komforten i traktorn

: som gar upp till 1500 timmar om
aret.

- Jag maste ha en traktor som

i jag aven kan utféra andra sysslor i,

jag maste kunna k&nna maskinen
s& val att jag kan ta ett samtal sam-
tidigt som jag kér, sdger Mikael
Palm.

— Dessutom maste den klara

: av ett varierat arbete. Vi anvander

¢ traktorn till allt vi gér har pa garden.
i Den maste ga att koppla om fran en
syssla till en annan eftersom den ar
i arbete oerhoért manga timmar varje
i dag.

Att enbart hyra in maskiner har

aldrig varit nadgot alternativ fér Mi-
i kael Palm. Han vill ha friheten att
i sjélv kunna vélja nér han ska utféra

sina sysslor for att i ndsta led kunna

: sékerstélla en hog kvalité pa sina
¢ produkter.

— En traktor &r en stor investe-

ring och dven om jag har valet att

¢ hyra in stora delar av maskinpar-

i ken &r det inget alternativ. D& kan

i jag inte kéra nar jag vill och det kan
i paverka kvalitén p& mina ravaror,
forklarar Mikael Palm.

— Kor jag for sent sjunker energi-

: vardet pa fodret, vilket ger fodret en
i sdmre kvalité och det paverkar slut-
¢ produkten. Tack vare mina traktorer
! frn Valtra kan jag alltid sékerstélla
kvalitén pa mina produkter och det
i ari slutdndan de som lagger grun-
i den for framtiden héar pa var gérd. e

Mikael Palm &r mjolkbonde, men
odlar dven kravprodukter pa sin
gard utanfor Tomelilla i s6dra Skane.

Mikael Palm, Hégalid Gard

Gard:

Brukar ca 400 ha +

100 ha betesmark

550 djur varav 300 mjélkkor

Bor:
Utanfér Tomelilla i Skane

Traktorer:
T234, S374

VALTRATEAM 11
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Honceptet bakom G-seriens traktor

TRAKTORN
SOM HUNDEN VILL HA

Att utveckla en ny traktorserie handlar inte om att hitta en uppsj6 fina egenskaper.
Det handlar om att hitta precis de egenskaper som kunden vill ha i sitt arbete.

TEXT TOMMI PITENIUS FOTON VALTRA ARKIV

artionden har Valtra haft en nara

kontakt med sina anvandare och

kunder. | mer &n 30 ar har kun-

derna kunnat bestélla sina skrad-

darsydda traktorer fran fabriken i
finska Suolahti. | Finland saljer Valtra
sina traktorer direkt till kunden, helt
utan mellanhander, vilket gor att det
finns en mycket nara kontakt mellan
anvandarna och fabriken. Det gor att
féretaget hela tiden har en uppfattning
om vilka egenskaper och vilken utrust-
ning som kunderna egentligen vill ha.

Sedan flera decennier tillbaka val-
komnar Valtra ocksa kunderna till
fabriken for att de ska kunna folja
tillverkningsprocessen av den egna,
unika traktorn.
— Vi bestamde oss for att kavla

upp armarna och ga till kunderna
och frdga dem vilka egenskaper de
vill att deras traktor ska ha, ett av de
aterkommande svaren var att de ville
ha en superb frontlastare och att de
aven ville kunna bestéalla en mindre
traktor, men med den storre traktorns
effekt, berattar Tuomas Nevaranta,
chef for produktutvecklingen.

Alla vill ha en "bekvam” hytt, men vad ar
bekvamt? Produktutvecklingens uppgift
ar att definiera vilka tekniska egenskaper
en bekvam hytt har i praktiken.

12 VALTRATEAM 2/2020



"Vi fragade kunderna
vilka egenskaper de vill
att deras traktor ska ha."

Under utvecklingsprocessen maste sedan
kundernas 6nskemal omvandlas till tekniska 16s-
ningar. Foér att méta kundernas behov fér den
perfekta traktorn for arbete med frontlastare ska-
pades ett stort takfénster, en bra viktférdelning,
ett brett sortiment av frontlastare och en joystick
som fungerar i alla modeller. Man ville ocksa ta
med den omtyckta Live 3, som finns i stérre mo-
deller och inféra i den nya generationens G-serie.

Vid lastning av rundbalar kan féraren, tack
vare Live 3, anvanda tre funktioner samtidigt pa
joysticken. Det &r en funktion som bade underlat-
tar arbetet och spar vardefull tid.

En liten traktor med samma

egenskaper som en stor

Under manga ar har traktortillverkare téankt pa
samma satt som flera biltillverkare har gjort, den
fina, valfria utrustningen ska enbart finnas i de
stdrsta modellerna, men den utvecklingen tror
inte Valtra pa.

| den nya G-serien har traktorerna samma
egenskaper som en storre traktor med 200 hast-
krafter. G-Seriens Versu har samma egenskaper
for precisionsodling som en storre traktor, s& som
autostyrning, sektionsautomatik, mangdreglering,
aktivitetshantering och vandtegsautomatik.

Tack vare det flerfaldigt prisbeldénta Smart-
Touch-systemet ar traktorn anvandarvénlig och
det gar att programmera traktorns funktioner helt
enligt egna behov och 6nskemal.

Dessutom gar det enkelt och smidigt att spara
installningarna for olika forare, vilket underlattar
nér en och samma traktor kors av flera olika an-
vandare. e

Nya kérsparsassistent effektiviserar autostyrningen i Valtra Guide.

Effektiv autostyrning
med korsparsassistent

u som bestaller var autostyrning Valtra Guide kan
n ocksa valja till korsparsassistent. Det ar en funktion

som bland annat ser till att det blir oerhért enkelt
att programmera enskilda, korsande koérlinjer i autostyr-
ningens minne. Det ar en stor hjalp vid exempelvis vaxt-
skyddsbehandling och gédsling.

— Korsparsassistent &r den senaste nyheten i vart
Valtra Guide system, den underlattar for allt arbete i falt,
framforallt pa sma och oregelbundna skiften sager
Valtras teknologiexpert Johan Grotell.

Med korsparsassistent gar det att skapa enskilda,
korsande korlinjer, och det gar ocksa att skapa korlinjer i
olika segment. De segmenterade kérlinjerna kan skapas
manuellt, av redan befintliga kdrlinjer eller efter faltets
kanter. Om féltet har flera korsande korlinjer hittar auto-
styrningen alltid en passande korlinje, det géller &ven pa
en vandteg eller om faltet &r kilformat.

Korsparsassistent ar en tillaggsutrustning till model-
lerna i G-, N-, T- och S-serien. Det gar aven att enkelt in-
stallera den i efterhand pa traktorer med SmartTouch eller
med en fristdende pekskarm. Installationen av korspars-
assistent gors via en programuppdatering och genomférs
av din lokala serviceverkstad.

Det finns aven ytterligare tjnster, som bland annat
aktivitetshanterare, sektionskontroll och funktion for va-
riabel giva i Valtras breda utbud. e

VALTRA



AGCO:S RESERVDELSLAGER | EUROPA

| regel far Valtras kunder sina bestéllda reservdelar inom 24 timmar. | Europa
finns tva centrallager, ett i Finland och ett i Frankrike, men det finns flera lokala
lager i andra europeiska l&ander. Aven Valtras importérer och &terférséljare har
mindre, men mycket val optimerade lager med ett brett utbud av reservdelar.
Logistiken kring Valtras reservdelar skéts i ett ndra samarbete med AGCO.

TEXT TOMMI PITENIUS GRAFIK JUHA PUIKKONEN

AGCO:s reservdelar globalt

e 3,5 miljoner produktartiklar i systemet

¢ 10 miljoner avgdende bestallningar arligen
10 000 férséljningspunkter

Suolahti, Finland
46 000 produktartiklar

. ‘ 9100 kvadratmeter

Malmd, Sverige
77 000 produktartiklar
5300 kvadratmeter

%

Hinckley, UK
61000 produktartiklar
7000 kvadratmeter

- Warszawa, Polen
49 000 produktartiklar
5500 kvadratmeter

Ennery, Frankrike w
278 000 produktartiklar
102 000 Kkvadratmeter .ﬁr

A I

" Breganze, Italien
51000 produktartiklar
Santa Perpetua, Spanien 5200 kvadratmeter
38 000 produktartiklar
2500 kvadratmeter

Istanbul, Turkiet
27000 produktartiklar

14 VALTRATEAM 2/2020 6500 kvadratmeter



Var e-handel ar alltid 6ppen

I var e-handel hittar du marknadens bredaste sortiment av
reservdelar, slitdelar och tillbehor for lantbruks-, skogs- och
entreprenadmaskiner. Du far ett ars garanti pa alla reservdelar
och du handlar enkelt och tryggt nér det passar dig.

Du kan direkt se om produkten finns pa centrallagret eller pa nagon av vara
55 anlaggningar. Skaffar du ett konto i var e-handel far du dessutom tillgdng
till reservdelskataloger for vara varuméarken.

Varenda minut ar viktig

Vi 4r laddade infor arets alla sdsonger och star redo att hjilpa dig nér du behéver det. Specialistutbildade tekniker star beredda att
ge snabb service, antingen pa négon av vara 55 verkstdder runt om i landet eller pé plats hos dig. Med 170 fullt utrustade servicebilar
ar hjélpen alltid néra. Vara erfarna reservdelsséljare ser till sa att du far rétt reservdelar och slitdelar till dina maskiner.

Beredskapskonceptet "Garanterad tillgdnglighet” innebér att du alltid ska kunna fa telefonkontakt med nagon pa reservdelar under
vissa tider pa dygnet. Du ringer beredskapsnumret till din lokala anlaggning och kopplas automatiskt vidare om bemanning saknas
pa din anlaggning. Behover du reservdelar som inte finns hemma far anlaggningen snabb assistans fran vart centrallager i Malmo.
Du kan ocksa dygnet runt bestélla reservdelar, slitdelar och tillbehor i var e-handel pa shop.lantmannenmaskin.se

@ St e dier Lantmannen

Tel 0771-38 64 00 | www.lantmannenmaskin.se Maskin



Forebyggande service minimerar problem

ALLTID ANSLUTEN
MED VALTRA CONNECT

Valtra Connect ar den smarta I6sningen fér din traktor. Den analyserar
din traktor och dess arbete for att férutse underhallsarbetet och undvika
onddiga stillestand. Den kan till och med tillkalla service automatiskt.

TEXT TOMMI PIETENIUS FOTON VALTRA ARKIV

altra Connect har under ett :
i komponent har drabbats av ett pro-
. blem gar det att skicka ett medde-
lande direkt till den lokala service-
verkstaden.

antal ar varit en tillforlitlig

partner dar traktorns &gare

och den lokala service-

verkstaden har kunnat félja
traktorns data pa distans. De upp-
gifter som traktorn sander behand-
las och analyseras och redan pa
férhand géar det att upptécka vilka
underhallsbehov som finns eller om
det ar ndgot mindre problem som
kraver en snar atgérd.

— Fram till i dag har man kunnat
|I6sa redan synliga problem, som
felkoder, men med det nya systemet
gar det ocksé att forutse vilka pro-
blem som kan dyka upp. Om det ar
en del som riskerar att ga sénder
kan den bytas ut i servicen istéllet

for att den géar sonder vid ett senare
testades systemet av flera kunder i
verkliga férhallanden. Systemet har
i redan, eller kommer inom en snar

: framtid, att anvéndas pa samtliga
AGCO:s traktorer, troskor och véxt-
i skyddssprutor. Darmed har det re-

tillfalle och orsakar ett stopp i pro-
duktionen, forklarar Stephen
Williams, chef for Technical Service
Escalation Management.

Traktorn har olika sensorer som
mater tiotals, ibland till och med

hundratals olika variabler, som has-
i véardefull kunskap kring det.

tigheten, temperaturen, oljetryck,
driftstimmar, spanning och sé vida-
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re. Om analysen visar att en viss

— De som ansvarar fér servicen

i hos en viss kund fér ett meddelan-
i de om att Valtra Connect misstén-

! ker att det finns ett problem, det far
anvisningar kring vilken reparation
som behdvs, en lista pa reservde-

i lar och en uppskattning kring hur

i l&ng tid som reparationen tar. Det

i ger serviceteamet och kunden moj-
. ligheten att komma Gverens om en
servicetid som passar dem béada,

: forklarar Williams.

Konstant utveckling

Under sommaren och hdsten 2020

dan testats i praktiken och det finns

— | slutet av 2020 kommer aven

i Valtras traktorer att anvénda det nya
i systemet. Det utvecklas konstant,

i med andra ord férbéttras dess fér-

i maga att analysera och identifiera
olika problem redan pa férhand vil-

i ket ger servicepersonalen allt tyd-

¢ ligare anvisningar. | och med att vi

i kan nyttja samma teknologi som i

i AGCO:s olika produkter skyndas ut-
vecklingsarbetet pa hela tiden.

Enkelt och utan kostnad

i Det nya systemet blir en del av

i Valtra Connect, det betyder att det
i 4r gratis for kunden och det behdvs
varken installeras nagot nytt pro-

: gram eller ndgra nya delar.

Kunden kan sjalv vélja om den

¢ vill anvénda sig av det nya systemet
¢ eller inte. F6r den som 6nskar testa
: ar det oerhort enkelt att komma

igang.

Det nya systemet for Valtra

i Connect kommer att bli mycket vik-
{ tigt framover. Den data som samlas
© in kan inte bara kan nyttjas for att
utfora service pa enskilda traktorer
i utan aven i produktutvecklingen av
i dagens och framtidens traktorer. o
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VALJERVALTRRFOR
EN BATTRE ARBETSMILI0

Kyrkogardsforvaltningen i Vasteras hanterar 23 kyrkogardar. Tack vare
Valtra N134 gar arbetet numera bade smidigare och snabbare.
— Vi ar otroligt n6jda, var nya traktor fran Valtra underlattar oerhdrt mycket,

sager Magnus Hedberg.

TEXT OCH FOTON HYBRID STATE
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ommaren 2020 levererades

en helt ny traktor till kyrko-

gardsforvaltningen i Vaste-

réas. Magnus Hedberg

bestallde en orange traktor
fran Valtra N-serien som har en topp-
fart pa 50 km/timmen och ser till att
medarbetarna sitter bekvamt under
hela arbetsdagen.

— Arbetsmiljén ar mycket viktig
for oss, darfér har vi tittat extra noga
pa komforten i traktorn och den &ar
oerhért fin, sdger Magnus Hedberg.

- Eftersom flera killar delar pa
traktorn &r det viktigt att den &r an-
vandarvénlig, att var och en av dem
sitter bra och att den &r driftséker. Vi
lagger aven ett stort vérde vid att den
kor i 50 km/timmen. Vi har tva trakto-
rer igang hela dagarna och med den
nya traktorn fran Valtra gar transpor-
terna betydligt fortare vilket gér att vi
hinner med betydligt mer &n tidigare.

Snabbare transporter
Magnus arbetslag anvénder Valtra
N134 till transport, den kér mesta-

dels pé& asfalt och transporterar jord, :

grus och kompost. Den kan dven
frakta mindre gradvmaskiner mellan
kyrkogardarna och den anvands
ibland som sopmaskin.

— Vi behdéver en traktor som é&r
stark, orkar dra vagnar som ar fyllda
med upp till 14 ton jord och det ska
aven vara enkelt att byta redskap
mellan turerna. Vi behdver ocksa
en traktor med bra sikt, den ska
vara latthanterlig och skén att kéra.
Dessutom ar det viktigt att prisbil-

Kyrkogardsforvaltningen i Vasteras lagger en stor vikt vid en god arbetsmiljé.

Darfor har de valt en traktor fran Valtra.

den ar ratt och att vi far service om

i problem, sdger Magnus Hedberg.
' — Valtra uppfyller alla de kraven.

Varfor valjer ni att anvanda

. traktorer, istéllet for andra

i alternativ till era transporter?

— Dels &r det betydligt billigare &n
exempelvis lastbilar, det kravs inte

i den. Vara killar klarar sig med ett

i B-korkort och det &r en stor fordel.
i Med en traktor far vi méjligheten att
i forandra redskapet i samma takt
som arbetsuppgifterna féréndras.

Valtra levererar kvalité

i Valtras N-serie har en vélanpas-

i sad storlek och ger det basta for-
hallandet mellan effekt och storlek.

N134 anvdnds mestadels till transport, de transporterar mestadels jord, grus och kompost.

i Den har kraft fér tung jordbearbet-
i det mot férmodan skulle vara nagot :
i lastarbete. N-serien har &ven stora
mangder av praktisk automatik inte-
grerad fran den grundlaggande mo-
dellen, som automatisk powershift,

i AutoTraction och HillHold funktionen
i som underlattar kérningen.

ning samtidigt som den ar smidig vid

Det &r funktioner som hjélper

i Vasteras kyrkogardsforvaltning i det
heller samma kompetens for att kéra
i ar ocks& mycket néjd med att Valtra
i ger sina kunder méjligheten att

i skraddarsy sin traktor redan vid be-
i stallningen och vilja en egen farg.

dagliga arbetet. Magnus Hedberg

— Var traktor ar till for transport

och darfoér valde vi en entreprenad-
i farg, forklarar Magnus Hedberg.

— Var traktor ar orange, den sticker

ut och visar att det inte &r vilken trak-
: tor som helst utan en féljeslagare vi

kommer att anvanda i flera ar framo-
ver. Vi vet att det alltid &r kvalité pa
de grejerna som Valtra levererar. o

Magnus Hedberg

Kyrkogardsférvaltningen,
Svenska Kyrkan

Ort:

Vasteras

Arbetsomrade:
Transporttraktor

Traktor:
Valtra N134
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GRATTIS VALTRA
DO BRASIL 60 AR!

nder 60 ar har Valtra varit en
U stor foregangare i Brasilien.

1960 grundade féretaget lan-
dets forsta traktorfabrik och under
1960-talet utvecklades traktorn
Fruteiro som var den férsta smala

traktorn anpassad for kaffeplan-
tage.

Brasiliens forsta traktor med turbo,
Valmet 138-4 och under manga ar
var det marknadens mest kraftfulla
traktormodell. Under 1990-talet pre-
senterade Valmet den forsta luft-
konditionerade férarhytten och 2010
lanserades Brasiliens forsta traktor
med steglds transmission.

Historien kring Valtra do Brasil
startade 1959, da hade Valmet
mindre an tio ars erfarenhet av att
producera traktorer i Finland men
det uppstod ett behov av att snabbt
grunda en fabrik i Brasilien. Da fanns
det inget internet, ingen E-post och
det tog lang tid att etablera kontak-
terna Over varldshaven, men Valmet
hade &nd& det kunnande och de
resurser som kravdes for att starta
en fabrik i Sydamerika.

Fran det att beslutet om fabriken

i togs dréjde det inte ens ett &r innan
i produktionen var i gang och man
bdrjade vidareutveckla de traktor-

i modeller som producerats i Finland
i och anpassa dem for de lokala for-

i hallandena i Brasilien. De traktorer

i som tillverkades i Brasilien exporte-
Under 1980-talet lanserade Valtra
i och aven till Afrika.

rades till andra lander i Sydamerika

Valtra
- Brasiliens mest populéra
traktormarke

OLDTIMER

TEXT TOMMI PITENIUS FOTON VALTRA ARKIV

Valtra do Brasil firade sin 60-arsdag med
en stor fest pa fabriken i Mogi des Cruzes,
norr om Sao Paulo den 10 februari.

| 60 ar har Valtra nu varit ett av
de mest populara traktormarkena
i Sydamerika. Numera ar Valtra BH
194 HiTech den mest populdra model-
len och den anvands framférallt inom
sockerindustrin, dar Valtras stallning
traditionellt ar mycket stark.

Stark inom sockerrorsindustrin
Forutom traktorer i storlekarna 69—
375 héstkrafter har dven Valtra ett
annat brett produktsortiment i
Brasilien. Dér finns exempelvis skor-
detroskor, sjalvgdende vaxtskydds-
sprutor, sdmaskiner och sockerrors-
troskor.

P& stora lantbruk finns det aven

i en stor efterfrdgan av autostyrning
i och andra I6sningar for precisions-
i odling och det finns givetvis med

: bland Valtras produkter.

Valtra har 252 aterforsaljare och

i servicepunkter i Sydamerika, 166
av dem finns i Brasilien. Valtras ater-
: forséljare saljer ofta dven Challang-
i ers bandtraktorer.

For att fira 60-arsdagen 2020 an-
ordnades en fest pa fabriken i Mogi
das Cruzes den 10 februari och i
samband med det ett fyra dagar
langt webbinarium som féljdes av
totalt 50 000 personer. ®
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Henneth Gronberg:

“YALTRAS SIAL LIGGER
| LANTBRUKET"




tt samtal med Kenneth

Gronberg ror sig mellan den

ombonade slaktgard dar han

ar uppvuxen, hans roll som

lantbrukare pa garden och
hans aktiva yrkesliv som séljare av
traktorer. Hela tiden, oavsett vilken
riktning som samtalet tar, ar Valtra
narvarande.

— Valtra betyder oerhdrt mycket for
mig, och som lantbrukare &r det sjalv-
klart fér mig att valja Valtra. Traktorn
ar anpassad efter mina behov och
den senaste teknologin gér traktorn
mycket anvédndarvénlig. Dessutom
ligger féretaget i framkant nér det
géller hdllbarhet eftersom den har en
oerhort 1ang livstid och kan anpassas
efter alternativa brénslen, sager han.

Gang péa gang papekar han vikten
av att samtliga av Valtras traktorer &r
anpasshingsbara efter kundens olika
behov.

- Jag har bade véxtodling och
skogsbruk, dd &r det viktigt med en
traktor som kan koras av flera perso-
ner i olika miljéer. Det kan min Valtra
och det &r den enda traktorn som
jag behover. Det finns inget behov for
nagot komplement.

”Den enda traktorn

jag behover”

For Kenneth Gronberg har Valtra
ytterligare en stor betydelse, som
forséljare var han med och startade
upp foretagets satsning i Skane och
under narmare 25 ar var han den
sjalvklara partnern till Valtras kunder
i sydodstra Sverige.

De sista aren innan han gick i pen-
sion arbetade han fér Lantménnen
Maskin och bandet &r fortfarande s&
starkt att hans tidigare kunder och
kollegor garna ringer till honom fér att
be om rad och hjalp.

— Med Valtra far de en traktor till
alla olika typer av jobb, och att vi kan
designa den efter kunden och skapa
den traktor som Onskas. Eftersom
jag har jobbat med det sa lange vet
jag vad kunderna behover och da
ringer de till mig for att stdmma av
innan de bestéller en traktor och
saljarna ringer for att se efter sa att

Valtra har varit en stor del av Kenneth Gronbergs yrkesverksamma liv. Aven om han ar
pensionerad hjalper han sina tidigare kunder med rad och tips.

: de har fatt med alla detaljer.

Han startade sin karriar i Valtra

i 1993, da tillsammans med kompan-
: jonen Ola Lindgren. Ett &r tidigare

i hade foretaget 15 procent av alla
marknadsandelar, vilket var lagst i
landet, men efter deras forsta ar till-
i sammans hade de 6kat marknads-

: andelarna till 23 procent och pé tre
i ar fordubblade de foretagets mark-
nadsandelar i Skéne.

— Den tiden da vi startade upp

kontoret i Eslév &r den mest han-
i delserika tiden i mitt liv, beréattar

: Kenneth Grénberg och han minns
. tillbaka till den tid d& han och kolle- :
: gan arbetade sju dagar i veckan

: for att gora Valtra till den mest sal-
i da traktorn i omradet.

— Vi hade kontoret i bilen innan vi

fick en barack till Eslév som vi iord-
i ningstéllde till kontor. Det skruvades
i pé traktorerna under bar himmel ef-
i tersom vi bara hade en liten reserv-
i delsdepa och vara servicekillar &kte
hem till vara kunder och lyckades _
i 16sa problemen pa plats. Vi levde for :
¢ Valtra. Ryktet spred sig och natver-
: ket vaxte i rask takt.

Sjalen i lantbruket
i Kenneth reste fran Ystad i soder
: till Kristianstad i norr, till Bromélla i

: oster och aterkom alltid till Eslév dér
: foretaget hade sin knutpunkt. Enga-
i gemanget lénade sig, kompanjoner-
i na Grénberg och Lindgren blev

{ Valtras mest framgéangsrika saljare i
Sverige och tidningsartiklar fran den
¢ tiden vittnar om att de skanska

: sdljarna gick under bendmningen

¢ "Varldens basta Valtrasiljare”.

— Det var manga som kom till mig

och sa “Du vet hur jag vill ha min
traktor, ta fram ett férslag” sedan var
i affaren i hamn. Vi kunde sélja 600
traktorer om &ret, berattar Kenneth

: Gronberg och ler.

i Vad var nyckeln till

. er framgang?

i — Det handlade om en kombination
mellan vart sétt att arbeta dar vi
engagerade oss i vara kunder och

traktorn som kunderna sjalva kunde

i skréddarsy. Hos Valtra stimmer pris-
bilden, den har en oerhoért stark mo-
tor vilket behdvs inom lantbruket och
samtidigt kan man skapa sin egen

traktor redan vid bestéllningen. Det

: &r en hogteknologisk produkt, sam-
i tidigt som den ar enkel att anvanda.
Lagg dér till att traktorerna haller i
decennier. Hos Valtra ligger sjalen

i lantbruket, i utveckling och anvan-
i darvénlig teknik. e
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"ETT DROMJOBB FOR EN BONDGRABB SOM JAC"

TEXT OCH FOTON TOMMI PITENIUS

Den storsta delen av projektledaren Jussi Lappis dagar tillbringar

pa kontoret och i méten.

Manga av medarbetarna pa Valtras
produktutveckling har en bakgrund

inom lantbruket. G-Seriens projekt-
¢ mina lantbruksstudier har jag stude-
: rat till ingenjér inom informations-

: teknik och med specialinriktningen
integrerade styrsystem. Senare stu-
i derade jag till civilingenjér med fokus :
i péa tekniskt ledarskap.

ledare Jussi Lappi ar ett bra exem-
pel pa en produktutvecklare som
dven arbetar praktiskt med maski-
nerna.

Vilken erfarenhet har du av
lantbruk och maskinarbeten?

— Jag &r uppvuxen pa ett lantbruk
med produktion av mjélk och nét-
kott. Fram till dess att jag fyllde

25 ar arbetade jag heltid pa lantbru- :
i verkaren Ponsse och Mantsinen som
 tillverkar materialhanteringsmaski-
ner, bada inom eftermarknad. Dess-
: utom har jag arbetat for Valtra, innan
jag gick in i min nuvarande roll hade
i jag bland annat ansvarat for service-
i utbildningen och som chef fér falt-

ket och med maskinentreprenad.

| samband med att jag avslutade
mina studier arbetade jag pa en
maskinstation i USA under tva ar.
Vi boérjade troska i april i Texas och
avslutade vid grénsen till Kanada
strax innan jul, vi gjorde ven en

del andra arbete som var relaterade
© jag valdigt mycket och fick méjlig-

| heten att se vad som ar mojligt att

i g6ra med traktorer pa olika stéllen i
¢ vérlden.

till lantbruket. Jag studerade till
ingenjor under fem ar och da kérde
jag skogsmaskiner, bade skotare
och skordare, pa heltid.
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: Vilken utbildning har du? :
© — Redan som ung var jag intresserad
i — Som projektledare ansvarar jag

i exempelvis for hela produkt utveck-
¢ lingen f&r en ny traktor modell,

i forst behover vi definiera vilket be-

| hovet ar och darefter ta den i se-

i Kan du beritta lite om din karriar?
- Nar jag var ung arbetade jag inom
skogsbruk och lantbruk, darefter har
i traktorerna s tar jag den. P4 fri-

i tiden hjalper jag mina vanner med
: deras traktorer och i deras arbete

: pa lantbruket, ofta provkér jag
nagon prototyp. Min nya arbets-

i uppgift &r krdvande och ibland vél-
i digt inrutad, men &nda hinner jag

i samla ihop hundratals driftstimmar

>3

’ -

Nar det finns mojlighet tar han alltid chansen att arbeta praktiskt

med traktorerna, ofta testar han nagon prototyp.

av teknik och lantbruk. Vid sidan av

: Hur skulle du beskriva

ditt nuvarande arbete?

rieproduktion. | den rollen &r det en

: fordel att ha egna erfarenheter frén

i att ha arbetat med traktorer. Jobbet

jag aven arbetat for skogsmaskintill-

serviceteamet. Under den tiden reste !

i bestar till stor del av méten och
i kontorsarbete, men sé snart jag far

chansen att arbeta praktiskt med

i traktorn varje ar. Detta &r ett

: dromjobb fér en bondpojke som
jag. En kombination av lantbruk,

i teknik uppblandat med praktik och
i teori. e



Du hittar var kollektion p4 www.shop.valtra.com Collection

Varselarbetskladerna fran Valtra
ar producerade enligt den hdga
standard som finns for sékerhets-
klader. Vara varselklader ar utrus-
tade med starka reflexer vilket
gor att du syns bra oavsett om du
arbetar med tunga maskiner eller
i en mork miljé med dalig sikt.

Vi ser till att du syns i s& val
skymning, som regn och moérker.

Va&lj Valtras varselklader — da
syns du och kan kénna dig saker
oavsett vaderforhallanden.

Hladerna finns tillgangliga
i Valtras webshop
shop.valtra.com eller
hos dinValtra-aterfirsiljare
fréno




Modeller

N-serien
MAX. HK*
MODELL STANDARD BOOST
' N134 HiTech 135 145
A-serien © TN154 Eco HiTech 155 165 )
: . T-serien
MODELL : N174 HiTech 165 201 :
A74 75 © N134 Active 135 145 ' MODELL MAX. HK*
: - : STANDARD BOOST
A84 85 N154 ECO. Active 155 165 T144 HiTech 155 170
A94 95 N174 Active 165 201 T154 HiTech 165 180
A104 100 N134 Versu 135 145 T174 Eco HiTech 175 190
Al14 110 N154 Eco Versu 155 165 T194 HiTech 195 210
A124 120 N174 Vt'arsu 165 201 7214 HiTech PP 230
A134 . 130 N134 Dlrectl 135 145 234 HiTeoh a5 250
A104 HiTech 4 100 | N154 Eco Direct 155 165 254 HiTech 035 o1
A114 HiTech 4 110 ' N174 Direct 165 201 :
: i T144 Active 155 170
i o i T154 Active 165 180
i © T174 Eco Active 175 190
T194 Active 195 210
T214 Active 215 230
T234 Active 235 250
T254 Active 235 271
T144 Versu 55 170
T154 Versu 165 180
T174 Eco Versu 175 190
: T194 Versu 195 210
3 S-serien i T214 Versu 215 230
MAX. HK* MAX. HK* i T234 Versu 235 250
MODELL STANDARD BOOST MODELL STANDARD BOOST T254 Versu 235 271
G105 105 110 S274 270 300 i T144 Direct 155 170
G115 115 120 : $294 295 325 {  T154 Direct 165 180
G125¢ 125 130 {7 s34 320 350 i T174 Eco Direct 175 190
G135 135 145 { o354 350 380 i T194 Direct 195 210
, o ] © s374 370 400 i T214 Direct 215 230
S;Sel:'_eﬂt%gﬁg:' HiTech-, Active- och S394 400 405 i T234 Direot 220 250
*1SO 14396

Valtra Connect Youl )
Gilla oss pa Facebook. @ - - J

www.facebook.com/ValtraSverige www.instagram.com/ValtraSverige www.valtraconnect.com www.youtube.com/valtra



